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Zusammenfassung: 
Diese Arbeit analysiert die Beschaffenheit des Wiener Eventmarktes und zeigt dabei die 
Markteintrittsbarrieren im Genre der alternativen Musik und Jugendkultur auf. Dazu wurden im 
theoretischen Teil marktrelevante Einflussfaktoren aus den Bereichen Betriebswirtschaft, Recht und 
Volkswirtschaft herangezogen und auf die Fragestellung umgelegt. Diese theoretischen Erkenntnisse 
wurden thematisch zu einem Leitfaden verdichtet, welcher in weiterer Folge für die qualitativen 
Interviews eingesetzt wurde. Der empirische Teil hatte den Anspruch die Fragestellung aus 
unterschiedlichen Perspektiven zu beleuchten; einerseits aus Sicht der Veranstaltungsstätten 
(privat/öffentlich), der „betroffenen“ Kleinveranstalter und letztendlich auch aus Sicht der Stadt Wien, 
die sich durch Förder-, Abgaben- und Verwaltungspolitik für die Wettbewerbssituation mitverantwortlich 
zeigt. Daraus wurden mittels qualitativer Inhaltsanalyse die unterschiedlichen Aussagen interpretiert. Es 
zeigte sich, dass sich die im Theorieteil diskutierten Wettbewerbsbedingungen und 
Markteintrittsbarrieren praktisch am Markt ähnlich auswirken wie beschrieben und dies den befragten 
Marktteilnehmern bewusst ist. Daher wurden abschließend auch etwaige Lösungsansätze in 
Abstimmung auf die Angaben der Interviewpartner erarbeitet. 
 


